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“한국무역협회 100년을 향한 힘찬 도약, 전 임직원이 함께 합니다”

□ 목 적

○ 자동차부품 수출 및 해외영업(기술영업)에 특화된 인재양성

－ 자동차부품 직무와 해외영업 능력을 동시에 보유한 우수인재 공급,

청년층 취업확대, 자동차부품 산업 수출확대 및 해외시장 진출에 기여

□ 제2기 운영 계획

○ 과정운영 : 한국무역협회 무역아카데미 무역연수실

○ 운영기간 : 2017. 2. 6~2017. 7. 28 (25주, 840시간)

○ 교육내용 : 제1기 커리큘럼 + 현장 실습제 도입 (35시간) + 외국어 강화

－ 국민대 자동차공학과 협력 : 1주일간 국민대 위탁 실습교육

※ 실습내용 : 부품의 종류, 특성, 구조, 작동원리 등

○ 모집인원 : 40명 내외

－ 대학졸업(예정)자 (전공불문. 단, 이공계 및 외국어 우수자 우대)

－ 토익 800점 이상 또는 그에 준하는 외국어 가능자 (면접시 평가)

○ 선발 방법 : 서류전형 및 면접 전형 (영어면접 병행)

○ 교육비 : 250만원

○ 모집 및 홍보기간 : 2016. 11. 28(월)~2017. 1. 11(수)

○ 주요 취업처 : 국내 유망 자동차부품업체

1  개  요

※ 제1기 운영 결과

￭ 운영기간 : 2015. 10. 1~2016. 2. 26 (21주, 730시간)

￭ 운영 결과 : 26명 수료, 25명 취업(복학 및 창업자 포함) (취업률 : 96.2%)



□ 교육 내용 및 시수(안)

○ 요약 : 총 840시간 (제1기 : 730시간)

※ 상기 내용 및 시수는 일부 변경 가능

□ 무역아카데미 이용 시설

○ 강의실 : 한국무역협회 무역아카데미 강의실 (메인 및 조별 강의실)

○ 열람실 : 메인 강의실, 시청각실 옆 열람실

○ 편의시설: 사물함(1개/인), 시청각실(PC 및 프린터 이용)

2  주요내용

과 목 주요내용

1

자동차부품

산업지식

(150h) → (198h)

(1기) → (2기)

￭ 자동차산업의 이해

- 자동차 및 부품 이해, 산업 이해, 생산~판매 절차 등

￭ 산업특화 실무

- 부품 실무 기초, 설계·개발·생산·품질 실무 기초

￭ 무역특화 부품 실무

- 글로벌 자동차 업체 소싱 프로세스, 자동차 부품 규제·

인증·통관 등

2
무역실무

(130h) → (144h)

￭ 무역실무 개요

- 계약/결제, 운송/보험, 통관/환급, 마케팅, FTA 등

￭ 무역 시뮬레이션

- 팀별 무역실무 프로젝트 실습 (바이어 발굴 및 거래)

3

비즈니스

외국어

(400h) → (440h)

￭ 커뮤니케이션 스킬 향상 (Writing, Speaking, Reading)

￭ 외국어 특강 (Negotiation, Sales Skills)

￭ 제2외국어 (필요시) : 러시아어, 중국어

4
기타

(50h) → (58h)
￭ 실무현장 견학, 취업특강 등

□ 과목별 세부 커리큘럼

○ 자동차부품 산업지식 교육 (안)

※ 각 과목별 1회 3시간, 상기 일정은 일부 변경 가능

구분 교육내용
시수 비

고1기 2기
과정
설명
(7)

1. 과정 설명 0 7
￮ 과정 목표 및 커리큘럼 전반의 이해 0 3 △
￮ 자동차/자동차부품 산업구조 및 업계지도 0 4 △

자동차

산업의

이해

(62)

1. 자동차의 이해 (국민대 실습) 15 35
￮ 자동차의 종류/특성/구조 및 작동 원리 6 17 △
￮ 자동차 부품의 역할과 특성 9 18 △
2. 자동차·부품 산업/무역의 이해 12 9
￮ 자동차 산업의 역사와 분석 3 3
￮ 자동차/자동차부품 산업의 이해 3 0 ▽
￮ 자동차/자동차부품 무역 동향 및 특징 3 3
￮ 미래 자동차 산업 전망 3 3
3. 기본 생산-판매 Process 15 18
￮ 완성차 개발/생산/판매/AS 기초 9 12 △
￮ 자동차 부품 개발/생산/판매/납입 기초 6 6

자동차

산업

특화

실무

(69)

1. 자동차 부품 설계 실무 기초 21 21
￮ 부품 설계 프로세스 및 개요 3 3
￮ 제품설계(도면) 해독 및 GD&T 기초 이론 9 9
￮ Function & Structure Diagrams/DFMEA 9 9
2. 자동차 부품 개발 실무 기초 21 30
￮ 부품 개발 프로세스 및 개요 3 6 △
￮ AIAG및Global OEMAPQP(Advanced Product Quality Planning) 9 12 △
￮ 공정 PFD(Process Flow Diagram)/PFMEA/CP(Control Plan) 9 12 △
3. 자동차 부품 생산/품질 실무 기초 18 18
￮ 부품 제조 및 품질관리 프로세스 개요 9 9
￮ Global 제조 생산 품질 표준 및 품질 개선 Tools 9 9

무역

특화

부품

실무

(60)

1. Global 자동차 업체 소싱 요구사항/프로세스 (SCM) 18 18
￮ Global/국내 완성차 소싱요구사항및프로세스이해및대응 9 9
￮ Global Supply Chain 및 Sourcing Process 9 9
2. 자동차 부품 규제·인증·통관 6 6
￮ 안전·환경 등 국내/외 주요 법규 및 인증 현황 3 3
￮ IEC, CCC, 자가인증 등 3 3
3. 자동차 부품 원가 및 견적 실무 24 36
￮ 자동차 부품 원가 및 견적 업무 이론 12 18 △
￮ 자동차 부품 견적서 작성 실습 12 18 △

계 150 198



○ 무역실무 교육 (안)

○ 무역 시뮬레이션 (멘토링)

※ 상기 일정은 일부 변경 가능, 해외 기술영업관련 시뮬레이션 추가 가능

⇒ 세부 일정 및 월별 시간표는 추후 확정

구분 교육내용
시수 비

고1기 2기

2월
1. 무역실무 개요 6 6
2. 대외무역법 3 3
3. 무역계약과 Incoterms 2010 6 6

3월
1. 수출입대금결제 6 6
2. 무역운송 및 보험 6 6

4월
1. 무역서식 6 6
2. 무역클레임 3 3
3. 병행수입의 이해와 사례 3 3

5월
1. 전시회 활용마케팅 3 3
2. 비즈니스 협상전략 3 3
3. 수입절차의 이해 6 6

6월 1. FTA활용과 마케팅 9 9
계 60 60

구분 교육내용
시수 비

고1기 2기

1주차

1. 수출기업 매칭/멘토 오리엔테이션 3 3
2. 주요 수출아이템의 이해 4 4
3. 수출 희망국가 소개 및 파악 3 3
4. 매칭기업과 아이템 분석 4 4

4주차
1. 매칭기업 제품 마케팅 전략 7 7
2. 온라인 마케팅 바이어 발굴전략 3 3
3. 오프라인 마케팅 바이어 발굴전략 4 4

8주차
1. 수출제품의 원가계산 3 6 △
2. 오퍼발송, Corress 실습 4 8 △
3. 바이어 발굴현황 점검 7 7

12주차
1. 세일즈 미팅 노하우 3 3
2. 고객 인콰이어리 대응전략 4 4
3. 수입실무 시뮬레이션 7 7

16주차 1. 무역실무 단계별 진행 발표 및 점검 7 14 △

20주차
1. 무역실무 멘토링 최종 발표대회 3 3
2. 무역실무 멘토링 wrap-up 4 4

계 70 84

□ 출결관리

○ 출석체크 : 매일 등교 퇴교 시 출결 체크

－ 등 교 : 08:30 또는 08:00 (평가시험時)

－ 퇴 교 : 20:00 (17:00 공식 교육 종료 후 20:00까지 자율학습)

○ 지 각 : 08:30 이후 등교 시 지각 처리 (강의실 입실 기준)

○ 결 석 : 지각 또는 조퇴 3회시 1일 결석으로 처리

－ 정당한 사유 없이 수업 불참 시 결석 처리

<경조사 등 출석인정 사유>

구 분 대 상 일수(일)

훈련시험 예비군, 민방위훈련, 교육과 관련된 국가시험 소요일수

결 혼
본인 5

본인 및 배우자의 직계존비속, 형제자매 1

회 갑 본인 및 배우자의 직계존비속, 형제자매 1

사 망

배우자 5

본인 및 배우자의 직계존비속 5

본인 및 배우자의 형제자매, 백숙부모 3

출 산 배우자 2

탈 상 배우자, 본인 및 배우자의 직계존비속, 형제자매 2

입 원 본인 7일 이내

※ 상기 이외의 사유로 사전에 허가를 득하고 교육 불참 시에는 유고결석 처리하고

해당 벌점 부과

□ 지문등록 출입시스템

○ 무역아카데미 출입관리용 지문등록

－ 평일 22:00 이후, 주말/공휴일 등에는 지문 등록자만 출입 가능

3  학사관리



□ 학사조치(주의, 경고 및 제적)

[주 의]

○ 평가시험 성적 불량자(60점 미만), 과제 불성실 제출자
○ 수업 및 각종 프로그램 운영에 비협조적인 자
○ 교육생 신분에 어울리지 않는 복장 및 행동을 하는 자
○ 벌점 30점 추가될 때마다
○ 성적불량자(평가시험 결과 2회 연속 60점 미만)
○ 정당한 사유 없이 평가시험에 불응한 자(부정행위자 포함)
○ 정당한 사유 없이 단체교육행사 불참한 자
○ 수업진행 및 학습 분위기를 심각하게 방해하는 자
○ 사무국/강사의 정당한 지시에 불응 또는 품위를 손상케 한 자
○ 무역아카데미 학사관리 질서를 문란케 한 자

[중도퇴교/제적]

○ 2회 이상 경고를 받은 자, 정당한 사유 없이 3일 이상 무단 결석자
○ 평가시험 결과 연속 3회 이상 60점 미만자
○ 벌점 합산 100점이 넘는 자
○ 주의 및 경고 등의 조치에도 불구하고 개선의 여지가 없는 자

□ 가산점․벌점 기준

벌 점 가산점
구 분 벌 점 구 분 가산점

인정지각/조퇴
무단지각/조퇴

5
10

월별평가 전체 1등
월별평가 90% 이상
월별평가 80% 이상

20
10
5

유고결석
무단결석

10
30

月 100% 강의 참가
(무지각, 무조퇴) 20

인정 강의불참
무단 강의불참

5
20

현저한 성적 향상자 20

특강교육 지각
특강교육 불참

5
20

※ 경고 (벌점 50점) : 각종 평가시험 결시
※ 주의 (벌점 30점) : 각종 과제 미제출, 단체행사 불참, 시험성적 60%미달자

□ 수료기준

○ 자동차부품 수출전문가 증서수여 : 아래의 3가지 요건을 모두 충족

￭ 출석률 : 90% 이상

￭ 외국어 : TOEIC 860점 이상

￭ 평균성적 : 60점 이상 (수시 및 월간평가 점수)

○ 단순 수료 : 아래의 2가지 요건을 모두 충족

￭ 출석률 : 90% 이상

￭ 평균성적 : 60점 이상 (수시 및 월간평가 점수)

□ 과정 담당자

○ (총괄) 한국무역협회 무역아카데미 무역연수실 홍치의 과장

－ Tel : 02-6000-5365, e : chairman07@kita.net

○ (운영) 한국무역협회 무역아카데미 무역연수실 최예은 주임

－ Tel : 02-6000-5373, e : chyy0122@kita.net

끝.

4  문  의


